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广州营养食品ODM代工厂家

生成日期: 2025-10-27

企业出口普遍采取买断出口形式，外销的是生产企业的品牌，市场开拓费用大部分都转化为品牌价值。自
营权企业的脱离，即断绝了外贸型企业的货源，又不利于外销的规模经营，容易造成多头对外，杀价竞争的局
面。外贸经营权放开以后，生产企业完全可以以原有品牌，原有渠道外销，完全可以绕过外贸企业这一中间环
节。企业做ODM出口，走品牌经营之路。即出口企业根据生产动向，向生产企业提出产品制造要求，由生产企
业设计，开发制造，再由出口企业以自己的品牌向外出口。出口企业的销售渠道优势，品牌优势和生产企业的
研究——开发——制造优势，一起构成了产品的整体竞争优势。双方结成优势互补，相互依存的命运共同体。
贴牌加工是指拥有优势品牌的企业为了降低成本，缩短运距，抢占市场，委托其它企业进行加工生产。广州营
养食品ODM代工厂家

部分加工出口型企业认识到多元化发展的陷阱，明确提出现阶段仍然在原行业内继续谋求发展，不搞多元
化。关于如何在原行业内谋求发展问题，这些企业的高层经营者的回答几乎都是“扩大生产规模”。但是，随
着国内劳动力成本的上升，加工出口型企业的生产利润趋于下降，生产环节在产业链中的竞争地位也同时趋于
下降；相反，市场环节的利润率和竞争地位在相对上升———所有的行业发展到一定阶段以后，都会出现这种
现象。如前几年的家电行业就已经遇到这种情况，迫使家电生产企业不得不实施市场一体化战略，来实现对市
场环节的渗透和控制。扩大的生产规模，虽然可以改善企业在行业内的竞争地位，但由于并没能提高在产业链
里的地位，而且还会造成对市场环节的进一步依赖，地位可能会更加被动。加工出口型企业考虑在原行业内发
展时，对扩大生产规模问题不能做简单处理，在考虑生产规模扩张的方式上，尤其需要谨慎，否则，不但不能
提升竞争力，还会加大企业转型或退出成本。广州营养食品ODM代工厂家是否提供ODM代加工,就是说,你们
能不能按他的要求来生产产品,然后贴他们的牌子。

贴牌加工：在世界经济发展强劲，需求十分旺盛的时候，因为有别人给的做不完的现成订单，一些企业不是“
常将有日思无日”，而是“今朝有酒今朝醉”，不是在自主品牌上下功夫，而是热情高涨地仰人鼻息拾人牙慧，
一味迎合别人施舍的订单，成天想着别人有饭吃自己就饿不死，自己落得个“兀自快活”。这种因贴牌加工本
身造成的惰性弊端，极大地阻碍了加工企业创建自主品牌的积极性和自信心，也极大地削弱了贴牌企业的竞争
力。在强势的品牌企业面前，他们毫无讨价还价的话语权，只是被动地按品牌企业的要求加工生产，生怕一言
不慎，断了自己的炊，将“赔尽小心”才得到的订单，通过所谓的批量生产，薄利多销。在订单面前，他们非
但没有招架之功，而且毫无还手之力。

为什么ODM会在世界范围内大行其道？这是由于生产的社会化分工所致。在工业社会中，因为出于制造成
本、运输的方便性、节省开发时间等方面的考虑，有名品牌企业一般愿意找别的企业进行ODM或者ODM。而那
些品牌有名度不高、对销售渠道掌握有限而又有较强的生产能力的厂家更愿意接受风险较小的委托产品生产定
单。生产型企业在过剩经济的激烈竞争态势下，为什么越来越倾向于放弃自由品牌而选择ODM-贴牌生产的道
路？中间商-商业型企业同生产型企业的利润之争是不争的客观存在的事实。当销售商在市场的点和面的格局做
到够深够广的时候，自然而然销售商必然将利润的空间向生产型企业进行挤压，特别是那些中小型生产企业就
面临一个十分严峻的事实，要么固守自有品牌坐以待毙，要么选择中间商品牌求得生存。贴牌加工可以提高产
品质量，缩短生产周期。

随着3C类目行业的发展，目前市面上有太多形形的3C类目品牌，价格和服务参差不齐，但真正做出有口碑
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的，少之又少。为什么会出现这种现象？为什么品牌口碑做不起来，业绩艰难上涨？其实有很大一部分原因来
源于没有选对ODM工厂。市场上有很多的3C类目代工厂，专业度与实力参差不齐，所以是，在选择厂家合作
上，很容易犯一个错误，那就是，不在乎品质，只关心价格价格，哪家代工厂价格低，就跟他家合作。说到3C
类目ODM代工厂，随着消费电子的蓬勃发展，虽然目前我国有不少3C数码周边加工工厂，但是，真正有品牌
背书、有专业生产加工技术的3C类目的工厂并不多，且有相关资质且有名度高ODM代工厂甚少，相反市场上
更多都是“小作坊”。何为小作坊，就是没有生产资质，没有标准的生产流程和GMP标准化的生产车间，更加
没有严格品控、产品出库流程，基本是靠人工搅拌生产出来的产品就是小作坊，产品价格非常便宜，但是质量
不能保障。参与ODM供给，意味着产出规模的扩大，不但增加了产品的销路，而且降低了成本。广州营养食
品ODM代工厂家

在产品设计，开发制造过程中，企业素质也得到不断提高，这远非简单的加工贸易可比。广州营养食
品ODM代工厂家

贴牌加工：生产方弊端；劳动力价格优势对一个具体的企业而言，不具可持续性，随着中国经济发展，劳
动力价格比较优势肯定日趋减弱。由于劳动力价格上升，很多企业已经受到利润率下降的困扰；其次，由于源
于劳动力价格的成本优势，是中国加工出口型企业相对其它国家同类生产企业的优势，而不是中国某个具体企
业的独特优势，所以，在国内竞争者范围内，这种整体性优势不构成具体企业的竞争优势。随着行业竞争的加
剧，具体企业的发展开始受到缺乏独特竞争优势的制约。显然，对具体企业而言，必须通过其它方式形成自身
独特的、不易模仿的竞争优势。就成本而言，通过高效的生产组织能力、物流系统改善能力以及工艺创新能力
等，获取的成本优势才可以持续支撑企业的发展。广州营养食品ODM代工厂家

美智健（湖州）生物科技有限公司坐落在环山路33号，是一家专业的一般项目：技术服务、技术开发、技
术咨询、技术交流、技术转让、技术推广；货物进出口；机械设备研发(除依法须经批准的项目外，凭营业执照
依法自主开展经营活动)。许可项目：食品生产；特殊用途配方食品生产；婴幼儿配方食品生产；粮食加工食品
生产；食品销售；食品添加剂生产(依法须经批准的项目，经相关部门批准后方可开展经营活动，具体经营项目
以审批结果为准)。 公司。公司目前拥有专业的技术员工，为员工提供广阔的发展平台与成长空间，为客户提
供高质的产品服务，深受员工与客户好评。公司业务范围主要包括：调制乳粉，固体饮料等。公司奉行顾客至
上、质量为本的经营宗旨，深受客户好评。一直以来公司坚持以客户为中心、调制乳粉，固体饮料市场为导向，
重信誉，保质量，想客户之所想，急用户之所急，全力以赴满足客户的一切需要。


